MODUL 1/ ERKENNTNISSE ERLANGEN

WARUM EIN FRAMING DAY

Ihre zentrale Fragestellung in einem Rahmen. Sie stellen sich die Frage nach der richti-
gen Positionierung? Sie mochten das Spielfeld kennenlernen? Eine Marktllcke fur sich
entdecken? Die BedUrfnisse der Verbraucher erkunden? Oder gar die Akteure des Wett-

bewerbs durchleuchten? Mit unserer langjahrigen Markterfahrung konnen wir Uber diese,

sowie weitere Fragestellungen, fachliches Wissen vermitteln, konkrete Herausforderun-
gen aufzeigen und lhre individuellen Moglichkeiten definieren.

WAS IST DESIGN NETWORK

FRAMING DAY

Ein FRAMING DAY bei Design Network
ist kein standardisierter Vortrag. MafBige-
schneidert optimieren wir die Antworten
auf |hre individuelle Fragestellung oder
Herausforderung. Dabei verbinden wir
unser Marktwissen mit lhrer interaktiven
Teilnahme und bringen so Klarheit und
Orientierung fur lhre nachsten Schritte.
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Fragestellung |

DIE ZENTRALE FRAGE

WAS BEINHALTET DESIGN NETWORK

FRAMING DAY

Ihre individuelle Fragestellung oder Herausforderung bestimmt den Inhalt Inres FRAMING
DAYS. Durch ein konstruktives Erstgesprach bereitet unser Team einen an Sie angepass-
ten FRAMING DAY vor. Gewonnene Erkenntnisse werden anschlieend zusammengefasst

und an allen Teilnehmern Gbermittelt.

__personliches Erstgesprach / ca. 30 Minuten

__individuell gestalteter FRAMING DAY
__ Feedback & Zusammenfassung
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